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Un approcciolibero
dal benchmark
Superaregli steccatidellaiperspecializzazionedel settore
e l'assetallocationtradizionaleoffrendoprodotti ibridi e
innovativi.È questala filosofìa di investimentodi Plenisfer.

| Daniele Riosa

pplicare la fi-

losofia total

return anche

al mondo de-

gli asset pri-

vati". Questoè l'obiettivo per l'anno

in corso di Giordano Lombardo,

CEO di PlenisferInvestmentsSGR,

boutique italiana che ha sedeprin-

cipale a Milano, ma hagiàancheun

profilo internazionale dopo l'apertu-

ra delle filiali di Londra e di Dublino.

La boutique, che opera nell'ambi-

to dell'ecosistemadi Generali In-

vestments, a maggioè entratanel

terzo annodi gestione del primo fon-

do, Destination Value Total Return,

comparto liquido total return e multi-

asset chehachiuso i primi due anni sul

mercatocon un rendimento netto del

22,17% (fonte: Morningstar al14apri-

le 2022, ndr).
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Comeè nataPlenisfere perché?

Plenisfer ènatada unsogno, condiviso

con 3 cofondatori dopoun lungo per-

corso insiemenell'assetmanagement:
proporreuna SGRdiversachecercasse

di superaregli steccati della iperspe-

cializzazione delsettoreperoffrireuna

propostad'investimento in grado di

mettere insiemele diversevisioni degli

specialistidi questo mondo, integran-

do visioni macroe micro, con uno sco-

po: non farepiù fondi iperspecializzati

che ottimizzano dei piccoli segmenti

di mercato,macercaredi lavorareper

obiettivi di rendimento e rischio,con

un approccio attivo libero dai vincoli

imposti dal benchmarkedall'assetal-

location tradizionale.In definitiva,ap-

procciando i mercati in modo diverso.

Chebilancio fa di questidueanni?
È presto per fare veri e propri bilanci,

la nostra è una maratona e non uno

sprint.Ma l'approccioallagestioneha

generato nei primi due anni risultati

superiori alle nostreattese di cui pos-

siamo quindi esseresodisfatti. Inoltre,

Destination Value ha mostrato resi-

lienza anche in fasi di stressdi merca-

to con cui ha evidenziatouna bassa

correlazione.Nonostante azionari e

obbligazionari nel primo trimestreab-

biano avuto rendimenti ampiamente

negativi,siamo infatti riusciti a man-

tenere stabile il valoredel fondo.Il no-

stro approccionon è basato sull'idea

di allocareperassetclasso seguireun

benchmark,ma di decidere volta per

volta qualisiano gli ingredienti giusti

per raggiungerel'obiettivo. Abbiamo

quindi, per esempio, un'importante

esposizioneverso le commodity,i me-

talli preziosie i real asset, un mix che

non si trova in un indicedi mercato.

Progetti per il futuro?

Lanceremo nuovi prodotti sempre

multi- strategy e total return,ma con

profili di rischio e rendimento diame-

tralmente opposti al primo.Abbiamo

già unfondo di diritto italiano con un

profilo di rischio più bassoe pensiamo

di costruirne un terzo con un profilo

più ambizioso.Ma vogliamo seguire

ancheunsecondofilone di lavoro...

Quale?

Sempreseguendo la filosofiadei fondi

ad obbiettivo,vogliamo unire il mon-

do degli investimenti liquidi sui merca-

ti quotati con quello dei privateasset

che è in grandeespansione,ma cheè

statofinora riservatoai grandi investi-

tori istituzionali.Noi, invece,vorremmo

dare l'accessoai private assetanche

agli investitoriprivati individualieagli

istituzionali medio e piccoli. Ancora

una voltacon l'ambizione di superare

le separazionidell'industria con pro-

dotti ibridi e innovativi •
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